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ABSTRAK

Seiring banyaknya permintaan konsumen akan pakaian menyebabkan banyaknya jenis usaha
pembuatan serta penyediaan pakaian berkembang di masyarakat. Umumnya mereka hanya menye-
diakan jasa pembuatan T-shirt, jaket, dan kemeja, hanya masih sedikit wirausaha yang menyediakan
jasa pembuatan jas lab, sehingga berdampak sulitnya pelajar khususnya mahasiswa dalam memenuhi
kebutuhan jas lab. Tujuan penulisan ini adalah mengetahui peluang usaha pembuatan jas lab di Bali,
sehingga nantinya dapat membantu memenuhi kebutuhan jas lab mahasiswa serta pelajar SMP-SMA.
Berdasarkan perhitungan harga yang dilakukan, dengan berwirausaha menggunakan sistem suplier ini,
dihabiskan biaya pembuatan jas lab untuk bahan kain Nagata Drill sebesar Rp 76.000 dan bahan kain
Oxford Rp 56.000 per potong. Harga jualnya adalah Rp 90.000 untuk jenis kain Nagata Drill dan Rp
70.000 untuk jenis kain Oxford, dengan harga tersebut diperoleh keuntungan Rp 14.000 per potong.
Berdasarkan hasil survei harga rata-rata jas lab yang ada adalah Rp105.000. Hal ini menunjukkan
prospek yang menjanjikan untuk usaha selanjutnya sebab dapat ditawarkan harga yang bersaing di
pasaran.

PENDAHULUAN Jarangnya usaha konveksi atau distro sejenis

yang menyediakan jas lab cukup mempersulit

Latar Belakang Masalah mahasiswa atau siswa untuk mendapatkannya.
Seiring bertambahnya permintaan  Sebagai contoh, mahasiswa himpunan maha-

masyarakat Bali terhadap kebutuhan pakaian,  siswa kimia di lingkungan Universitas Udayana,
menyebabkan banyak usaha tumbuh yang me-  cukup sulit untuk mendapat jasa pembuatan jas
nawarkan jasa pembuatan dan penyediaan paka-  lab setiap tahunnya, walaupun ada namun kami
ian seperti konveksi, butik, garmen, dan distro.  biasanya harus mengantri berbulan-bulan di kon-
Hal ini menyebabkan persaingan usaha di pasaran  veksi tersebut karena banyaknya pesanan. Bah-
pun semakin tinggi, terutama distro (distributor  kan tak jarang banyak intansi pendidikan yang
outlet) yang berkembang di Bali, sedang populer  terpaksa memesan ke luar daerah.
dikalangan masyarakat dan makin banyak dikun- Mengetahui permasalahan tersebut, kami
jungi oleh kaum muda umumnya. berinisiatif untuk berwirausaha pembuatan jas
Namun dari usaha pembuatan atau penyedia  lab yang bertujuan untuk membantu memenuhi
pakaian yang ada di Bali, sangat jarang yang me-  kebutuhan jas lab bagi mahasiswa dan siswa
nawarkan jasa pembuatan atau penyedia jas lab, = SMP-SMA yang memerlukannya demi kelancar-
padahal dalam dunia pendidikan, khususnya da-  an proses pendidikan. Kami juga melihat adanya
lam mempelajari ilmu sains, ketersediaan jas lab  prospek yang menjanjikan untuk usaha ini karena
sangat diperlukan untuk kelancaran praktikum  masih sedikitnya konveksi atau distro yang me-
yang dilakukan oleh mahasiswa ataupun pelajar  nyediakan jasa pembuatan jas lab. Untuk menun-
SMP-SMA. jang jalannya usaha ini, kami sebagai mahasiswa
Jarangnya usaha konveksi atau distro sejenis ~ melakukan kerja sama dalam penyediaan jasa
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pembuatan jas lab dengan fakultas di Universitas
Udayana serta sekolah SMP-SMA.

Tujuan Penulisan ini adalah mengetahui pe-
luang usaha pembuatan jas lab di Bali, sehingga
nantinya dapat membantu memenuhi kebutuhan
Mahasiswa serta pelajar SMP-SMA akan ket-
ersediaan jas lab. Kegiatan ini diharapkan dapat
menyediakan jasa pembuatan jas laboratorium
kepada mahasiswa di lingkungan Universitas
Udayana khususnya serta pelajar-pelajar yang
memerlukannya. Tiap tahun ajaran baru dimulai,
akan banyak permintaan jas lab khususnya untuk
mahasiswa baru sehingga wirausaha ini memi-
liki potensi yang besar untuk masuk dalam pasar
tersebut. Selain itu juga dapat memberi pengala-
man sebagai mahasiswa untuk mengasah keter-
ampilan dalam berwirausaha yang menjanjikan
peluang berkelanjutan.

METODE PELAKSANAAN

Metode wirausaha pembuatan jas labora-
torium yang dilakukan adalah bekerja sebagai
suplier, dengan nama tim wirausaha ini ANDA-
SA GROUP. Sistem suplier ini bekerja sebagai
berikut, pertama bila ada pesanan pembuatan jas
lab, maka akan diminta 30-50% dari total harga
yang ditetapkan sebagai uang muka (tanda jadi).
Kemudian dengan uang tersebut dan juga modal
yang ada, dimulai pekerjaan yaitu membeli kain
dan peralatan lain di toko yang telah ditetapkan
sebelumnya yaitu DWI JAYA TEXTILE. Ba-
han tersebut dibawa ke tempat percetakan atau
penjahitan yang telah disepakati yaitu SAYUKTI
MALA JAYA dan SEC PRODUCTION. Perceta-
kan atau penjahitan tersebut kemudian membuat-
kan jas sesuai dengan desain yang telah dipesan
(Gambar 1).

Setelah selesai maka hasil akhir berupa jas
lab disampaikan ke konsumen dan mereka akan
membayar sisa harga. Adapun harga kain serta
biaya jasa pembuatan jas lab dan T-shirt dari tem-
pat pemesanan disajikan pada Tabel 1 dan 2.

Harga jual jas lababoratorium adalah Rp.
90.000 per potong untuk jenis kain Drill Nagata
dan Rp 70.000 per potong untuk jenis kain Ox-
ford. Berdasarkan harga penjualan tersebut, kami
mendapat keuntungan Rp 14.000 per potong.
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Gambar 1. Desain jas lab lengan panjang (kiri)
dan lengan pendek (kanan)

Tabel 1. Jenis dan harga kain yang dipesan

[ Mama | Jems kam Jas I ]I;ug.;uwl [ Jenm kam | Iiu!pd

ok Lahoratorinm meler T-5hin e Mt
L] (Rpl
DwiJava | Dirll Nagats 23000 | Conton | 8,000
lextile Oxlord Futih [EXLLI] Cotlon combel 1 AMMD
Duyung

Tabel 2. Jasa penjahitan jas lab

| Nama tempat penjahitan Biaya penjahitan
(Rp)
[ Sayukti Mala Jaya 30.000
(Pembuatan jas lab)
SEC production 15.000
(Pembuatan T-shirt)

Harga jual jas lab kami masih sangat terjangkau
di pasaran dan ideal bagi kaum mahasiswa
Khususnya, hal ini ditunjukkan dari hasil survei
kami terhadap 50 mahasiswa, yaitu harga rata-
rata jas laboratorium yang mereka beli adalah
Rp 105.000 per potong. Metode yang sama juga
diterapkan pada pembuatan T-Shirt, dimana harga
T-shirt yang kami jual untuk jenis kain cotton
adalah 35.000 dan combed 38.000. Keuntungan
yang kami dapat pada pembuatan T-Shirt adalah
Rp 6.000 per potong.

Metode wirausaha ini sangat aman
dilakukan, sebab hanya menggunakan modal
yang ada untuk membuat jas laboratorium bila
ada pemesanan (orderan). Selain itu juga tidak
perlu menyediakan stok bahan baku sebelumnya
atau mempunyai perlengkapan menjahit untuk
berjalannya wirausaha ini sehingga dengan modal
yang kecil wirausaha ini tetap dapat berjalan.

Dalam pelaksanaanya, diawali dengan
melakukan konfirmasi ulang kepada pihak-
pihak yang akan bekerja sama, seperti pihak
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penjahit dan pensuplai kain. Tahap selanjutnya,
pemasaran awal dilaksanakan di Jurusan Kimia
Unud, Jurusan Farmasi Unud, Jurusan Biologi
Unud, Jurusan Fisika Unud, Fakultas Kedokteran
Hewan Unud, dan Fakultas Teknologi Pertanian
Unud. Untuk pemasaran di luar kampus, telah
disebar pamflet yang ditempel di tempat-tempat
strategis dan sekolah-sekolah menengah yang da-
pat dijangkau, selain itu telah dibuat blog untuk
media promosi.

Untuk tahap pembuatan jas lab sejauh ini
telah melayani pesanan dari Fakultas Teknologi
Pertanian Unud yang totalnya berjumlah 19 po-
tong pada tanggal 16 Maret 2010. Selain jas lab,
wirausaha ini juga melayani pembuatan T-shirt,
dan telah melayani 25 potong pesanan T-shirt
dari UKM GATEBALL Unud pada tanggal 28
Maret 2010 dan 91 potong pesanan T-shirt dari
Himpunan Mahasiswa Jurusan Kimia Unud pada
tanggal 10 April 2010.

HASIL DAN PEMBAHASAN

Dalam pelaksanaan wirausaha ini, diawali
dengan melakukan promosi pada bulan Maret
2010. Jumlah pemesanan jas lab yang telah di-
terima masih sedikit, hal ini disebabkan karena
pada periode dimulainya wirausaha ini hingga
Mei 2010 merupakan tahun ajaran lama, sedang-
kan pemesanan jas lab umumnya banyak di awal
tahun ajaran baru oleh mahasiswa baru. Faktor
inilah yang mempengaruhi sedikitnya pemesan-
an jas lab saat ini. Selain itu wirausaha ini baru
berjalan empat bulan, sehingga perlu waktu lebih
lama untuk melakukan promosi sehingga usaha
ini dapat berkembang. Untuk kedepannya pro-
mosi akan lebih digencarkan ke fakultas-fakultas
dan jurusan-jurusan di lingkungan Universitas
Udayana terutama menjelang tahun ajaran baru
dimulai.

Masalah lain yang dihadapi dalam pelak-
sanaan wirausaha ini adalah belum tersedianya
tempat untuk pelaksanaan wirausaha ini karena
keterbatasan dana yang ada. Namun hal ini da-
pat diatasi dengan melayani pemesanan melalui
telpon, sms, dan internet yang identitasnya telah
dicantumkan dalam brousur publikasi, sehingga
apabila ada pemesanan, akan segera didatangi
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untuk penegasan perjanjian.

Biaya yang telah digunakan untuk berjalan-
nya wirausaha ini mulai dari pembuatan media
promosi, pembuatan jas lab dan T-shirt sampai
saat pembuatan laporan ini disajikan pada Tabel
3 berikut.

Tabel 3. Keadaan keuangan usaha pembuatan jas
lab bulan Maret sampai Mei 2010

Ne lda
[Ep)
500,000
4 955 000
4.93% 000
1 915,000
4 B15.000

Pernamakan
[Bp)
3,000,000

Jenia keepatan Penpehasran

(Fp)

Tanggal

1 | 10:03: 2010
TI6UI6T0
13000
13032010
13032010

Dana weausaha
Fembustan | 00 brone
Frmbuatan 10 pamilet
Pembuatan web promos
Pembustan sheker 100
potong

DF pembuatan |9 potang
Jaslab Faloaktas

15000
0000
a0
100,000

1603 2010 0000 FI5.000

170372010 | Pembebankamyaslab 3% F74.000 1.441.000
Eetir
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Lb
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F1r

Bava Transportan
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T-abmt LIEM
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Pembehanlovm cotion 38
L

Penjabatan 23 potong T-
shiry

Femmbayasan husas T-okat
THM GATEBALL
LRSATDY

Biava Tranapon

DT pembuatan %1 potong
T-shirt Jarosan Eimia
U

Pembehan kan coton
137 mieter

Penjakatan #1 petong T
shirt

Praohayvasan hiass T-abot
Furuaan Firmia TPNTD

Ruava Il:ll:Pllﬂ

18 0EZ010 FT0O00 3BT 000

25037010 1. 210000 1081 000

e
2503
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=010

S0.000 001,000

3301000

100,000

22032010 JEQO00 4521 000

0032010 373000 4 545,000

[ERETH T #0000 ARG 000

[ER
1000

T
2010

0000 AL 000

& 566,000

9500000

TIRITIoT0 1 333 000 1133000

13042000 1365000 3.765.000

el T ] 2 33% 000 & 003 000

A00E 2000 R0 000 5913 D00

V305 I0N0 | Baya dekamenta: 20000 5903000

kegatan (baten)

ORDA 00 | Kertae Ad (1 Ean) 2% 300 2 HTh 000

OR Q32010 | Tela punter 135000 3 I50.000

09052010 | Forokopd laporan 13000 5735000

kemujuan

R 0R I0N0 | Mid Lipodaai Kemajian 15.000 2717.000

BIO00 26

OR DA 010 | CO R CORAL 1 buah & 000 R R ]

DR 0AI00 2300 3.708.700

Pdpen Fastes C &

Saldo 5.708.700

Berdasarkan keadaan keuangan pada Tabel
3 tersebut terlihat telah terjadi perkembangan
usaha ini. Saldo usaha ini dalam tiga bulan te-
lah menunjukkan peningkatan yang merupakan
keuntungan usaha ini. Gambar 2 menunjukkan
perkembangan saldo usaha ini selama bulan
Maret sampai Mei 2010.

Berdasarkan perkembangan keuangan dan
meningkatnya saldo usaha ini maka diyakini usa-
ha ini akan dapat berjalan seperti yang diharap-
kan. Upaya promosi akan lebih digalakkan seh-
ingga usaha ini dapat berkembang dengan pesat.
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Gambar 2. Grafik perkembangan saldo usaha
pembuatan jas lab.

KESIMPULAN DAN SARAN

Kesimpulan

1. Kebutuhan jas lab bagi mahasiswa dan pelajar
di Bali cukup tinggi sehingga perlu diantisipasi
penyediaannya terutama mulai tahun ajaran baru.
Upaya ini dapat dilakukan dengan penyediaan jas
lab melalui sistem suplier.

2. Wirausaha ini sangat aman dilakukan, sebab
penggunaan modal hanya saat ada pemesanan jas
laboratorium, selain itu juga tidak perlu menye-
diakan bahan baku sebelumnya ataupun mem-
punyai perlengkapan menjahit sehingga dengan
modal yang kecil wirausaha ini tetap dapat ber-
jalan.

Saran

Perlu dilakukan promosi pengembangan
wirausaha pembuatan jas lab khususnya di Bali,
agar kalangan pelajar dan mahasiswa mudah
mendapatkannya dalam menunjang proses pem-
belajarannya.
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